
申込みからマッチング会議までの流れ

STEP

01

から、申込みフォームへアクセス

 ・申込みフォームに必要事項を入力
 ・マッチング希望企業に  　を入れる

≪申込み完了≫
弊社担当者から確認メールを差し上げます

→
→

申込み

STEP

02
 弊社担当者が、御社と台湾企業との間に入り、
日程・商談内容などの調整 を行います。

調整・マッチング

STEP

03

オンライン会議を行います
会議ツール： Microsoft Teams
言語： 日本語（逐次通訳が入ります）

オンライン会議



よくあるご質問 

 

そのほか、ご不明な点がございましたら、以下窓口までお尋ねください。 

（株）電波新聞社 ビジネスマッチング係 

電話：03-3445-6131  E-mail：si-event@dempa.co.jp 

Q1： 中国語が喋れませんが大丈夫ですか？ 

 ⇒ 大丈夫です。 

オンライン会議には中国語⇔日本語の逐次通訳が同席します。 

 

Q2： 過去の実績を教えてください。 

 ⇒ 年によって実施期間や参加条件の違いがありますが、過去の実績は次の通

りです。 

2021 年： 参加企業 18 社、67 マッチング 

2022 年： 参加企業 15 社、28 マッチング 

2023 年： 参加企業 13 社、37 マッチング 

企業規模は大企業から中小企業までさまざまです。ビジネスマッチングを

契機に台湾製品の日本販売開始や共同開発の開始など、新たなビジネスが

生まれ始めています。 

 

Q3： 本当に無料でしょうか？ なぜ無料なのですか？ 

 ⇒ 無料です。 

このビジネスマッチングは、電波新聞社が台湾経済部から事業委託を受け

て行っているものです。参加者から参加費を受け取ることはありません。 

 

Q4： 個人事業主でも応募できますか？ 

 ⇒ 企業規模は問いませんが、法人格を有していることが必須です。 

 

Q5： 台湾でビジネスをしたことがありませんが大丈夫ですか？ 

 ⇒ 大丈夫です。 

このビジネスマッチングを契機に台湾企業と新たなビジネスが始まった

というケースもあります。 

 

Q6: 当社製品を台湾企業に売り込みたいのですが、可能でしょうか？ 

 ⇒ 申し訳ありませんが日本企業からの売り込みはご遠慮いただいています。

このビジネスマッチングのコンセプトは台湾企業の技術・製品を日本企業

が活用し、新たなソリューションを生み出してもらうというものです。 

 




